KPIS facturation 
Client
1. Marge Brute Facturée (Honoraires Purs) :
2. Écart de marge  (Provisionné vs Réel)
3. Ratio de Rentabilité (Honoraires / CA Global) :
4. Stock de "Manque à Gagner" (Dossiers Clôturés Non Facturés) :
· C'est quoi ? Valeur des dossiers terminés opérationnellement mais sans facture émise.
5. Taux de Perdition (Devisé vs Facturé) :
· C'est quoi ? Compare le montant du devis initial validé par le client vs le montant final facturé.
· Décision : Si le facturé est inférieur au devisé, vos équipes oublient de facturer des lignes (frais de magasinage, surestaries, frais de dossier).
6. Délai de transformation (Opération → Facture) :
· C'est quoi ? Nombre de jours moyen entre la date de "BAD" (Bon à Délivrer) et la date d'émission de la facture.
Top client par CA facturé 
Top client par marge réalisée
Réapparition du CA facturé- marge par catégorie des clients 
Répartition CA facturé -MARGE par Type d’activité., Mode de transport, Type d’affrètement, Catégorie client, 
Les pires clients par MT des avoirs Réalisé 
Comparaison entre total des débours facturés avec les honoraires facturés 
MT des débours non refacturés a la vente
Répartition des prestations achetés par type : Débours vs charges vs honoraires 
Taux de Marge Négative sur Achat : % de lignes de facture fournisseur qui sont supérieures au prix de vente client (vente à perte sur une prestation précise).
Montant des "Compléments de Facture" : Ces petites factures qui arrivent 2 mois après (ajustement fuel, surcharge) et qui tuent la marge d'un dossier déjà clôturé.
MT totale des taxes  par type 

Fournisseur 
Écart de Coût (Provisionné vs Réel)
Montant des FNP (Factures Non Parvenues) 
Pires Fournisseur : Avoirs
Les top frs par MT d’achat réalisée : type d’activité, par type dossier, par type d’affrètement 
Répartition des prestations achetés par type : 
Débours vs charges 
Nombre et MT de factures en litige par pire frs 
Montant des "Compléments de Facture" : Ces petites factures qui arrivent 2 mois après (ajustement fuel, surcharge) et qui tuÉÉÉent la marge d'un dossier déjà clôturé.
MT Total des taxes par type ,
Nombre de facture 

merci de m'envoyer un email sur ces points pour que je puisse procéder au traitement : d'ailleurs c'est ce que j’ia compris hier d’apres notre discssion : Etat de marge sera exttactée par date de facturation , si je selectionnepar exp mois 11 , le système doit ma afficher la marge en fonctyion du mois selectionnamt avec les factures et les acvoirs du mois selectionne , ajoiter yune colonbne dans le ficher des ventes contient : typoe d activite  , veruoillage de la date de factyuration apres la feneration de la facture ,







